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...die den Kunden nachdrucklich einladen,
+JA" ZU sagen.

Das , Reality Distortion Field“ von Steve Jobs
in einer Checkliste zum Nachmachen...:-)
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Bundesliga

Unglaubliches VideoaHertha-Star Kalou filmt,
wie er Mitspielerrt ie @and gibt
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Trotz Coronavirus

Unglaubliches Video: Hertha-Star
Kalou filmt, wie er Mitspielern die
Hand gibt

Salomon Kalou, Stiirmer von Hertha BSC,
stellt bei Facebook ein brisantes Video ins
Netz. Trotz Coronavirus gibt er mehreren
Mitspielern - darunter Vedad lbisevic - in
der Kabine wie selbstverstandlich die
Hand. Abstandsregel Fehlanzeige!



Mehr Infos

ALLES ZUM CORONAVIRUS

Mobelhaus in Kéln

Kein Mindestabstand, keine
Masken: Foto von lkea-Kunden
sorgt bei Twitter-Nutzern fir
Entsetzen

.’ 109‘ SIGI lager,

Ok 8 \_/Hn“,,n_, . BY

Von dieser. Seite kennen Sie lkea noch nicht

Woher |kea kommt und woflr es steht, wissen die meis-
ten. Doch wissen Sie auch, wie viel Holz lkea \ mehr...

Am Samstagnachmittag haben sich vor einem lkea in

Ko6lIn lange Schlangen gebildet. Ein Mann twitterte ein
Foto der Situation. Nun will Ikea sein Sicherheitskon-

zept Giberdenken.




Was sind 5 Wege, wie mein Kunde mit
meinem Produkt mehr Geld verdient?



Wo kann mein Kunde mit meinem Produkt in
der nachsten Woche oder spatestens
nachsten Monat massiv Geld sparen?



Wie viel Zeit kann mein Kunde mit meinem
Produkt einsparen und wie kann er seine Zeit
alternativ viel besser einsetzen?



Wo kann mein Kunde dank meines Produktes
Aufwand einsparen? (Das heif3t, welche Dinge
braucht er jetzt nicht mehr zu tun?)



Welche physischen Schmerzen hat er dank
meines Produktes nicht mehr?



Welche mentalen Schmerzen hat er nicht
mehr?



¢

Drei Wege, wie mein Produkt das Leben
meines Kunden deutlich komfortabler macht.



Tragt mein Produkt dazu bei, dass das Leben
meines Kunden sauberer und ordentlicher
wird?



¢

Wie hilft mein Produkt meinem Kunden, sich
gesunder und lebendiger zu fuhlen?



Drei Wege, wie mein Produkt den Kunden
unterstutzt, von seinen Freunden beneidet
und von seiner Familie noch mehr geschatzt
und geliebt zu werden.



Wie hilft mein Produkt meinem Kunden,
popularer zu werden und mehr soziale
Anerkennung und sozialen Status zu
gewinnen?



¢

Wie hilft mein Produkt ihm, sich einer Werte-
Gemeinschaft zugehorig zu fuhlen?
Oder:

Wie hilft ihm mein Produkt, sich einer Elite-
Gemeinschaft zugehorig zu fuhlen?



Wie hilft mein Produkt meinem Kunden,
andere Menschen im Kreis seiner Familie und
Freunde zu unterstutzen und sich fur noble,
soziale Zwecke zu engagieren?



Inwieweit gibt ihm mein Produkt mehr
Sicherheit?



Wo gibt ihm mein Produkt mehr Wissen, mehr
Verstehen
und mehr Kompetenz?



¢

Wo eroffnet mein Produkt ihm neue
Freiraume und mehr Moglichkeiten zur
Selbstbestimmung?
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1. Mehr Geld

Homepage (Unternehmervideo)

2. Mehr Conversionrate auf der
Landingpage

3. H6here Kaufquote durch
klare Stroy-botschaften

4. H6here Kaufquote durch
grossere Lagerfeuer.

5. Héhere Kaufquote durch tun
statt Nichttun

5 .Mehr Pareto-Marketing: Ofter
d ie 20% tun, die die 89% des
Erfolges bringen



Die Budgets eliminieren, die mit
80% Aufwand nur geringe
Ergebnisse bringen - schnell
mal 100.000 Euro.

o— 2. Geld sparen

Checklisten fur alle Marketing-
: Aufgaben > 1. Es funktioniert -
3 Zeit sparen O 2. Es spart 3/4 der Zeit ein -in 2
| Srtd. Schaffen, woflir andere
den ganzen tAg bruachen

\” A Alifwand sinsparen |~ Dramatisch weniger nervige
. J Gesprache mit Agenturen



durch unsere Story-Pyramide

o 5. Welche mentale Pein nicht mehr? Denken in Kampagnen
| Angst vor dem nachsten
Marketingloch....

| | Klare effektive Prozesse fur

,, # 6. Wege zu mehr Komfort - alles - von der FB-anzeige bis
| zur Landingpage, Be-

gruBungsrede-Emails

Nichts macht erfolgreicher als Erfolg

7. Gesunder und lebendiger : . :
vor allem in Bereichen, in denen

wir lange gelotst haben



8. Von Freunden bewundert, von

-
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P{ 9: Mehr soziales Ansehen }—O

10. Zugehérigkeit zur Gilde der
ehrbaren Kaufleute - Umssetzung-

Oo— W UM DAY e NS s

.............

...................................................

o— { 11. Unterstltzung anderer 1 —1’“
N g

"Und was er anfasst, wird Gold
>0Optimismus-Tankstelle

"Papa kann" "Mama kann"

Coolstes Kid in der Schule ... der coolste
Typ im Tennisverein....

Ausbildung der Kinder

Heilbehandlung far Eltern 7

Papa als Rentner ein Auto
kaufen oder die eigenen Eltern
in Urlaub schicken.

SozialeS Engagement:
Kinderlachen...



.

c—{ 12. Mehr Sicherheit

-~

Zukunftssicherheit durch
Kunden-Pipeline

Sicherheit eigener Arbeitsplatz (Zahnarzt)

- Das gute Gefiihl: Wir machen g

-

) etwas und es f funktioniert.

14. Mehr Freiraume

N
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\
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.........................

.........................................

...........................

Freiraume flur groBzigigen
Kundenservice

Freiraume fiur eigene Gesund-
heitsvorsorge

Freiraume fir Hobbys wie
Reiten, Segelboote etc....



Erfolge mit Storytelling

Produktion

Rohstoffe

N

T. Schubert B. Thomas J. Trauernicht
22,9% plus in 100%, 4x dit. 62% +
5 Mon. Marketingpreis in 18 Mon.

Finanzdienstleistungen

H. Johanssen D. Homburg R. Wienen
180% + Von 17 auf 94 213k mit
in 12 Mon. NK pro Monat 1. Webinar

Coaches und Consultants

P. M. Trapp G. Eckert B. Untrmair
35% + AQ von 20% 100% +
auf 50% in 3 Mon.

in 6 Mon.

Software

Info-Produkte Immobilien

Handwerk
= X g
N ™ |
S. Schopker S. Steinleitner A. Fischer A. Mensing L. Lange
50% + Nr. 1 Béckerei 1,1 Mio.€ in Nr. 1 Partner 30 WE
in 18 Mon. Bayerns 12 Mon. bei Jemako in 30 Tagen
Kosmetikstudios IT

Ingenieure (B2B) Fitnessstudios

»

G. Waldschiitz

M. Smolarek

F. PreuBner Dr. D.Wenger N. Zott
100% + in 18 680% + 500 NK 27% + 600k +
Monaten in 60 Mon. in 6 Mon. in 2 Mon. in 12 Mon.
E-Commerce

Freie Berufe

o O

-
-

R. Tzschoppe B. Engel Dr. R. Dittmann M. Weihmiller M. Kesmen
82% + 82% + 300 neue [ neue A SZZ?JOS%UiLgen
in 6 Mon. in 24 Mon. Patienten mit YT in 6 Mon. in 36 Mon.



LAlex, funktioniert Storytelling
auch flr mich und meine
Branche ?”

Bewerbe Dich flr ein
GRATIS StoryDiagnose-Gesprach:
www.storydiagnose.de




Immobilien

Rohstoffe Produktion Handwerk Info-Produkte

< . 4

oy -

N B JAlex, funktioniert Storyh_elling P .
Finanzdienstleistung au Ch f ur mi Ch urn d meine osmetikstudios IT
A Branche ?“ s ‘.

N g

Bewerbe Dich fur ein
180% + Von 1 GRATIS StoryDiagnose-Gesprach: 27% + 600k +
in 12 Mon. NK p WWW.StorydiagnOSE-de in 2 Mon. in 12 Mon.

E-Commerce

3 R 9
IS X v v/
Von 80k auf
o Aen e E L 82% + 300 neue 10neue MA - ) 000 Kunden
in 6 Mon. auf 50% in 3 Mon. in 6 Mon. in 24 Mon. Patienten mit YT in 6 Mon.

in 36 Mon.



StoryDiagnose
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iagnose-Gesprach vereinbaren
s o
o

Sichere Dir jetzt Deine gratis StoryDiagnose:
www.storydiagnose.de/mms




